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Prof. Radu Cristina

	Unitatea de învățare
	Modalități de evaluare
	Număr de note
	Perioada

	Testul inițial
	Itemi obiectivi - cu alege multiplă, cu alegere duală, de asociere;

Itemi semiobiectivi - cu răspuns scurt, de completare, întrebări structurate;

Itemi subiectivi - rezolvare de probleme
	1
	S1

	I. POLITICA DE PRODUS A FIRMEI DE EXERCIȚIU
	Observare sistematică; Activitate de învățare

Elevul demonstrează că este capabil să:

- precizeze elementelor componente ale unui produs/ serviciu în optica de marketing.

- descrie o gamă de produse/servicii și dimensiunea acesteia.

- precizeze etapele lansării unui produs/serviciu nou pe piaţă.                                         
	1 LT
	S2 - S8

	
	Fişe de lucru; Rezolvare de probleme; Exerciţii de grup şi individuale.
Elevul demonstrează că este capabil să:

- folosească concepte specifice firmei de exerciţiu;

- identifice elementele componente ale unui produs/serviciu în optica de marketing

- analizeze gama de produse și evoluţia ei în timp

- elaboreze strategia de lansare a unui nou produs/serviciu pe piață.                                         
	
	

	 II. POLITICA DE DISTRIBUȚIE A FE


	Observare sistematică; Activitate de învățare; Portofoliu

Elevul demonstrează că este capabil să:

- descrie diferitele tipuri de circuite de distribuţie și dimensiunile lor.

- precizeze intermediarii şi rolul lor 

- descrie diferitele strategii de distribuție.
	1 LT


	S9 - S10

	
	Fişe de lucru; Rezolvare de probleme; Completare de documente specifice; Exerciţii de grup.

Elevul demonstrează că este capabil să:

- determine circuitele de distribuţie optime.

- aleagă intermediarii în funcţie de specificul produselor/serviciilor.

- aleagă strategia de distribuţie optimă.
	
	

	III. POLITICA DE PREȚ A FIRMEI DE EXERCIȚIU


	Observare sistematică; Activitate de învățare; 

Elevul demonstrează că este capabil să:

- enumere diferitele categorii de  preţuri/tarife

-  descrie strategiile de preţ ce pot fi adoptate pentru produsele existente pe piaţă.
	1 LT


	 S11 - S12

	
	Fişe de lucru; Joc de rol;  Exerciţii de grup.

Elevul demonstrează că este capabil să:

- elaboreze strategii de preţ optime în situaţia dată.
	
	

	IV. REPREZENTAREA ENTITĂȚII PRIN SITUAŢII FINANCIARE
	Observare sistematică; Activitate de învățare

Elevul demonstrează că este capabil să:

- prezinte etapele întocmirii situațiilor financiare anuale
	1 LT
	S13 - S15

	
	Fişe de lucru; Rezolvare de probleme; Completare de documente contabile; Exerciţii de grup și individuale

Elevul demonstrează că este capabil să rezolve problemele legate de:

- realizarea lucrărilor premergătoare situațiilor financiare anuale.

- întocmirea situațiilor financiare anuale - bilanțul, contul de profit și pierdere și note explicative, cu ajutorul unui soft de specialitate.

- rezolvarea de probleme privind întocmirea situațiilor financiare anuale

- identificarea surselor de finanțare ale entității
	
	

	V. PREZENTAREA, CALCULAREA ȘI ANALIZA INDICATORILOR ECONOMICO -FINANCIARI 


	Observare sistematică; Activitate de învățare

Elevul demonstrează că este capabil:

- să descrie indicatorii economico - financiari.
	1 LT
	S17 - S18

	
	Fişe de lucru; Rezolvare de probleme; Exerciţii de grup.

Elevul demonstrează că este capabil să rezolve problemele legate de:

- calcularea indicatorilor economici privind situația generală a entității

- interpretarea indicatorilor economici - stabilirea măsurilor previzionale
	
	

	VI.   TEHNICI ȘI TACTICI DE NEGOCIERE ÎN FIRMA DE EXERCIȚIU
	Observare sistematică; Activitate de învățare; Studiu de caz

Elevul demonstrează că este capabil să:

- descrie etapele negocierii.

- descrie tehnicile și tacticile de negociere bazate pe raționamente, structuri logice și abstracte.

- descrie modul de tranzacționare în cadrul proceselor de vânzare-cumpărare.

- descrie diferențele interculturale în negociere.
	1 LT
	S19 - S20

	
	Rezolvare de probleme; Proiect;

Elevul demonstrează că este capabil să:

- aplice etapele de negociere în derularea tranzacțiilor economice.

- stabilească rezultatele negocierii în funcție de tehnicile și tacticile utilizate, pe baza raționamentelor logice și abstracte.

- identifice situațiile de negociere desfășurate în cadrul proceselor de vânzare-cumpărare și rezolvarea conflictelor.
	
	

	VII. POLITICA DE PROMOVARE ÎN FIRMA DE EXERCIȚIU
	Observare sistematică; Activitate de învățare

Elevul demonstrează că este capabil să:

- descrie metodele şi tehnicile de promovare

- precizeze oportunităţile oferite de utilizarea Internetului în promovarea produselor
	1 LT


	S21-S24

	
	Fişe de lucru; Exerciţii de grup.

Elevul demonstrează că este capabil să rezolve problemele legate de:

- aplicarea tehnicilor de promovare 

- dezvoltarea creativităţii şi aplicarea ei în diverse cotexte profesionale

- utilizarea de instrumente digitale pentru a produce, prezenta şi înţelege informaţii legate de întreprindere

- proiectarea unei acţiuni promoţionale la nivelul întreprinderii
	
	

	VIII. SURSE DE FINANŢARE ALE ENTITĂȚII 
	Observare sistematică; Activitate de învățare

Elevul demonstrează că este capabil:

- să prezinte etapele de întocmire a situațiilor financiare anuale
	1 LT
	S25
S27 - S29

	
	Fişe de lucru; Rezolvare de probleme; Exerciţii de grup, Studiu de caz.
Elevul demonstrează că este capabil să rezolve problemele legate de:

- realizarea lucrărilor premergătoare situațiilor financiare anuale

- întocmirea situațiilor financiare anuale - bilanțul, contul de profit și pierdere și note explicative, cu ajutorul unui soft de specialitate

- rezolvarea de probleme privind întocmirea situațiilor financiare anuale

- identificarea surselor de finanțare ale entității
	
	

	IX.   NEGOCIEREA CONTRACTELOR
	Observare sistematică; Activitate de învățare

Elevul demonstrează că este capabil să:

- descrie tipurile de contracte economice, folosite în relațiile interne și externe, bazate pe respectarea convențiilor sociale și culturale ale partenerilor de afaceri.

- precizeze prevederile contractuale în termeni favorabili agentului economic
	1 LT
	S30 - S34

	
	Fişe de lucru; Rezolvare de probleme; Exerciţii de grup

Elevul demonstrează că este capabil să rezolve problemele legate de:

- completarea contractelor economice ținând cont de uzanțele în vigoare.

- identificarea prevederilor contractuale în condițiile respectării obligațiilor asumate prin contract.

- acționarea pentru evitarea situațiilor de prejudiciu sau compromis în situații de negociere date.
	
	

	Standard de promovare:
	Minimal
	Efectuarea temelor zilnice și activităților de învățare, precum și conduita adecvată unui elev (atitudine, etc).

Explicarea sumară a noțiunilor privind firma de exercițiu.

	
	Intermediar
	Efectuarea temelor zilnice și activităților de învățare, precum și conduita adecvată unui elev (atitudine, etc).

Realizarea de documente specifice firmei de exercitiu.

Rezolvarea de probleme simple.

	
	Maximal
	Efectuarea temelor zilnice și activităților de învățare, precum și conduita adecvată unui elev (atitudine, etc).

Realizarea de documente specifice firmei de exercițiu, realizarea sarcinilor de lucru din cadrul departamentului.
Rezolvarea de probleme complexe.


4

